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RENTA Y VIVIENDA

Barcelona requiere mas
trabajo para comprar la casa

= Barcelona, Cidiz, La Coruila o Madrid
son las capitales de provincia en las que
mds afos de renta son necesarios para
comprar una vivienda, en concreto, entre
8 ¥ 7 afios, segln un estudio elaborado
por el portal inmobiliario Idealista.com.
Sin embargo, el municipio malaguerio de
Nerja es donde hay que hacer un mavor
esfuerzo a la hora de adquirir una vivien-
da: la renta equivalente a 10,5 aftos, / Ele

ALPIFY

La aplicacidn se incorporaal
numero 112 de Extremadura

= La aplicacion Alpify, creada para dar
cobertura exacta de geolocalizacién a los
servicios de emergencia del 112, sigue
creciendo en territorio espafiol. En la
actualidad casi seis millones de ciudada-
nos tienen acceso a esta aplicacion aso-
ciada al mimero de teléfono 112, que da
asistencia ante cualquier tipo de emer-
gencia sanitaria, de extincion de incen-
dios v salvamento, / Redaccidn
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La aplicacién Alpify extiende mercado

Cabina con sistema automadtico de limpieza y desinfeccién para espacios publicos

Sorigué crea la higiene total

PAU ECHAUZ
Ueida

El saneamiento publico es uno
de los grandes problemas de las
metrdpolis de Ta globalizacidén y
un reto para el disefio inteligen-
te del espacio piiblico, El1 Grupo
Sorigué ha conseguido una solu-
cién smart para la limpieza to-
tal de los lavabos, tanto publi-
<08, COmo prlvados un sistema
que conmgulo generar el mixi-
ma interés en la Smart City Ex-
po celebrada recientemente en
Barcelona. Niu Smart Toilet es
el lavabo sin cadena, se impia
solo, v semin Alex Pardo, direc-
tor general de Recursos Corpo-
rativos del Grupo Sorigué “ase-
gurando una higiene completa
del inodore y un espacio com-
pletamente libre de gérmenes,
asepsia total antes y después de
cada uso solo en cuestion de se-
gundos”.

Tl Grupo Sorigué apuesta
por diversificar su actividad
econdmica pero sin abandonar
un sector al que han dedicado
mucho esfucrzo ¢ inversiones,
¢l ciclo del agua, “Pretendemos
unir el conceptro con la teenalo-
gia, un producto eficaz, seguro
que cumple con el respeto al
medio ambiente. Niu Smart
Toilet ha sido muy bien recibi-
do en el mercado internacional
v va hemos recibido peticiones
de China y de inversores dra-
hes”, afirma la nueva presiden-
ta del Grupo, Ana Vallés, “Esta-
mos interesados en atender las
ideas de los nuevos emprende-
dores v este es un buen ejem-
plo”, afirma
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Ana Vallés, actual presidente del grupo y Julio Sorigué, fundador del mismo

El Grupo Sorigué
posee una estructura
consolidada de 50
empresas con mas
de 2.000 empleados

Tl Niu Smart Toilet es una
idea de Javier Lostal, que han
desarrollado los diferentes equi-
pos del grupo. El modelo basico
es un inodoro que una vez usa-
do es limpiado por un mecanis-
mo eseondido tras un panel, Tl
panel se desliza hacia adelante

cubriendo el inodore que reci-
be agua y detergente a alta pre-
sidn. Segdn Alex Pardo, “Niu
utiliza teenologias limpias v la
biotecnologia para  conseguir
una mayor eficiencia energéti-
ca Su sistema Inteligente redu-
ce el consumo de agua en cada
descargaa la vez que disminuye
¢l tiempo de limpieza del inodo-
ro”. Niu incorpora “3D Clean”
que automgticamente limpia, se-
ca v desinfecta el inodoro y su
espacio circundante.

Existen tres modelos del lava-
bainteligente, uno para el espa-
cio privado v cdificios y residen-
cias plblicas (Svstem), y dos

mds, adaptables para espacios
piblicos como hoteles, aero-
puertos, muscos, pero tambicn
para calles, plazas, asi como
transportes pliblices (Unit v
Blus).

Ana Vallés se ha hecho carge
de la presidencia de Sorigué, en
el afio del 60 aniversario de la
empresa, [undada por Julio
Sorigué, de cuyo grupo forma
parte Niu Smart Toilet. Tl Gru-
po Sorigué, con presencia inte-
gral en las dreas de la construe-
cién v los servicios industriales,
posce una estruetura consolida-
da de 50 empresas con mds de
2,000 empleados.e

PLASTICBAND

La compaiifa incrementa
ventas y se abre a las pymes
= La empresa de fabricacion de maqui-
nas flejadoras v envolvedoras Plastic-
band. con sede en Granollers, prevé ce-
rrar el 2014 registrando un crecimiento
del 15% en la facturacion por venta de
maguinaria y consumibles. En el 2015, la
empresa pretende que las ventas en el
exterior alcancen el 50% y quiere abrir
el mercado espaiiol a pymes, para lo que
subird un 15% su inversian, / Redaccidn

El indice de
produccion
industrial crece
en Catalunya el
1,8% en octubre

BARCELONA Redaccion

El indice de produccion indus-
triall (corregido de efecros de ca-
lendario) ha experimentado un
incremento interanual del 1,8%
en Catalunya en octubre del
2014. En el periodo acumulado
enero-octubre, el aumento ha si-
do del 1,5%, segiin datos hechos
publicos el pasado viernes por el
Observatori d’Empresa i Ocupa-
ci6 de la Generalitat.

Considerando el destino econo-
mico de los bienes, se puede apre-
ciar que el aumento del indice
viene determinado por los bienes
intermedios (+5,3%) v los de con-
sumo (+2,3%), ya que tanto la
cnergla (-4,5%) como los bicnes
de equipo (-0,7%) han registrado
descensos.

Con respecto a 1a evolucion de
la produccion industrial por sec-
ciones v divisiones econdmicas
de la CCAE-09, los inicos datos
dispenibles para Catalunya son
los brutos u originales. Por seccio-
nes de actividad, el indice ha au-
mentado en Tas industrias manu-
factureras (+2,6%) v en las extrac-
tivas (+1,1%), micntras que ha dis-
minuide en el suministro de agua
(-19,1%) v en la energla eléctrica,
gas, vapor ¥ aire acondicionado
(-2,19). Nentro de las industrias
manufactureras sobresalen los in-
crementos de la rama de materia-
les y equipos eléetricos, electroni-
cosy opticos (+12,3%), la de fabri-
cacién de caucho v materias plés-
ticas (+11,5%) v la de fabricacion
de otros productos mincrales no
metilicos (+10,8%).e
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